


Planeación estratégica de 

Coljuegos



El entorno cambia constantemente

Económicos

Sociales

Tecnológicos

Legales

Políticos

Tensiones entre las competencias 

territoriales y las de Coljuegos por 

nuevos juegos o modificación a los 

existentes

Inversión en JSA por persona (legal) 

inferior a promedio de países como 

Perú y MUY inferior a países como 

España

Å Reputación del Sector

Å Sector en crecimiento acentúa 

riesgos sociales como la 

ludopatía y el juego en menores

Å Gobierno en línea

Å Crecimiento acelerado en el uso de las TIC

Los elementos del entorno y el diagnóstico de la organización plantean el reto de una 

revisión de su estrategia. 

Å Nuevas modalidades de 

ilegalidad 

Å Conexión de la ilegalidad en 

JSA con la financiación de 

bandas criminales



Ejercicio de Direccionamiento Estratégico

Pensarnos el futuro del Sector en 
Colombia y de Coljuegos



Todos los del sector son corruptos
Los operadores legales de JSA le cumplen al
país, aportando recursos importantes para el
la salud de los colombianos y contribuyendo
al crecimiento económico del país

El sector no tiene posibilidad de 
crecer

El crecimiento depende de las propuestas
innovadoras que se construyan en
conjunto

Los JSA jugados de manera responsable,
son una alternativa de diversión,
recreación y esparcimiento.

Excesiva aplicación de formalidades Solo exijamos lo necesario

Los jugadores son vagos, viciosos 
etc. 

(mercado objetivo)

PARADIGMAS ANTIPARADIGMAS

Presupuesto y recursos limitados
Cambiar nuestros modelos mentales 
para ser más eficientes y optimizar 
los recursos

Paradigmas de Coljuegos 



La ilegalidad solo se elimina con 

sanción

La ilegalidad se combate sancionando, 
formalizando y educando

El conocimiento no se transfiere y no 
agrega valor 

Existen buenas prácticas y lecciones 
aprendidas que se pueden replicar

El sector de JSA es uno solo y Coljuegos
es el referente técnico

Coljuegos solo debe enfocarse en 
los JSA que administra

PARADIGMAS ANTIPARADIGMAS









Mapa Estratégico Propuesto



Asì cerramos el 2016


